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INTERNATIONAL
ACCOUNTMANAGER

Nutripet (www.oknutripet.com) is een familiebedrijf
dat na de oprichting in 2003 al snel uitgroeide tot

een internationale speler in het ontwikkelen en
produceren van snacks voor honden en katten.
Dagelijks werken er + 50 mensen. Nutripet heeft

een groot assortiment aan biscuits en dental sticks
dat onder private label wordt verkocht aan retailers
in heel Europa. Nutripet onderscheidt zich door de
goede kwaliteit, klantgerichtheid, betrouwbaarheid
en ondernemerschap. De omzet van Nutripet blijft
groeien, mede doordat het assortiment steeds

verder wordt uitgebouwd met nieuwe producten

en varianten op basis van de klantwens. Door de
veranderende markt liggen er veel kansen in binnen-
en buitenland. Om zowel bestaande business uit te
breiden en nieuwe business te ontwikkelen, zoeken
wij een doortastende en proactieve International
Accountmanager die het huidige sales team versterkt.

Geboren verkoper die kansen ziet en langdurige klantrelaties ontwikkelt

o Kapelle

Functie

+ Verantwoordelijk voor het onderhouden en
uitbouwen van de business in verschillende
(inter)nationale markten voor zowel Nutripet als
Jack Doggies

« Onderhandelen en afsluiten van contracten met
retail klanten, waarbij goede afspraken worden
gemaakt over bijvoorbeeld assortiment, prijzen
en leveringscondities

* Omzetten van klantwensen van o.a. retailers
naar tailor made producten en verpakkingen
in samenwerking met Productie, Inkoop en
Kwaliteit

+ Signaleren van relevante marktontwikkelingen
en deze vertalen in new business opportunities
bij bestaande én nieuwe klanten

+ Samenwerken met collega’s van Productie,
Verkoop Binnendienst en Kwaliteit

+ Rapporteren aan de Sales Manager.

Reactie

Indien je geinteresseerd bent in bovengenoemade functie verzoeken wij je
contact op te nemen met Philip van Verschuer, telefoon: +31 (0)317-468686 /

Profiel
+ Hbo werk- en denkniveau

+ Heeft enige ervaring met retailers in een
(internationale) commerciéle rol, bij voorkeur in
Food en/of private label

+ Creéert en benut commerciéle kansen

+ Werkt zelfstandig en doelgericht en is succesvol
door een goede voorbereiding en drive

+ Heeft een open persoonlijkheid met feeling voor
internationale culturen en omgangsnormen

« Is flexibel en bereid om te reizen

+ Is communicatief sterk en beheerst in ieder
geval de Nederlandse en Engelse taal, eventueel
aangevuld met Duits of Frans

+ Persoonskenmerken: Ondernemend,
resultaatgericht, overtuigend, detailgericht en
klantgericht.
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+31 (0)6-22493525 of te solliciteren via onze website www.dupp.nl, dan wel

jouw reactie te e-mailen naar info@dupp.nl.

Nutripet heeft voor deze vacature DUPP geselecteerd als enige

recruitmentpartner.
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